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🎯 Objetivo Profissional 

Financeira, Recursos Humanos, comercial, logística, Licitação Pública, Controle  
Treinamento,  Desenvolvimento e Gestão de Pessoas. 

📌 Resumo Profissional 

Administrador de Empresas (CRA 7242) com mais de 10 anos de experiência em gestão 
operacional, logística e liderança comercial. Pós-graduado em Logística, com sólida 
atuação em: 

 Gestão de KPIs e análise de resultados 
 Planejamento estratégico e melhoria contínua 
 Controle de custos e otimização de processos internos 
 Liderança de equipes em ambientes desafiadores 

Perfil orientado para resultados, reconhecido pela capacidade de implementar 
estratégias que aumentam produtividade e rentabilidade. Disponibilidade para viagens 
e atuação em diferentes mercados. 

🎓 Formação Acadêmica 

 Pós-Graduação em Logística – Universidade Paulista (UNIP) 2016 – 2017 
 Bacharelado em Administração de Empresas – Universidade Paulista (UNIP) 

2011 – 2014 

🛠️ Principais Competências 

 Gestão de Indicadores de Produtividade (KPIs) 
 Planejamento e Controle Operacional (PDCA) 
 Relatórios Técnicos e Gerenciais 
 Liderança de Equipes Multidisciplinares 
 Melhoria Contínua (Lean, ISO 9001, 5S) 
 Logística, Distribuição e Controle de Estoques 
 Definição de Metas e Estratégias Comerciais 
 Negociação e Relacionamento com Clientes e Stakeholders 
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💼 Experiência Profissional 

Heriberto Imóveis - Corretor de Imóveis Creci 6123-F  
Corretor Independente 
Dez/2018 – Atual | Parnamirim/RN 

 Planejamento e acompanhamento de indicadores de produtividade e metas de 
vendas. 

 Gestão de desempenho com base em KPIs e relatórios gerenciais. 
 Controle financeiro, contratos e operações. 
 Implementação de estratégias para otimização de processos comerciais e 

administrativos. 

Gerente de Equipe – Brick Empreendimentos Imobiliários Ltda 
Dez/2018 – Abr/2021 | Natal/RN 

 Coordenação de equipe de corretores, definição de metas e planos de ação. 
 Implementação de melhorias internas para eficiência operacional. 
 Treinamentos, acompanhamento de performance e criação de indicadores. 

Corretor Associado – MRV Engenharia 
Jan/2014 – Jun/2018 | Nova Parnamirim/RN 

 Gestão de carteira de clientes, negociação e fechamento de contratos. 
 Apoio administrativo em vendas e documentação. 
 Reconhecimento por superar metas e indicadores de performance. 

Gerente Comercial – Prolim Indústria e Comércio 
Fev/2014 – Ago/2014 

 Supervisão de processos operacionais e comerciais. 
 Elaboração de balancetes e relatórios financeiros. 
 Prospecção de clientes e gestão de metas da equipe. 
 Identificação de oportunidades para redução de custos. 

Gerente Comercial – Olico Renovadora de Pneus 
Nov/2010 – Dez/2011 | Natal/RN 

 Gestão da filial com foco em produtividade, qualidade e rentabilidade. 
 Implantação de normas de qualidade (ISO 9001, PDCA e 5S). 
 Controle financeiro, contratos e supervisão logística/comercial 

 


